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PALESTRAS CORPORATIVAS

Lideranca & Vendas ROBERTO VILELA

Palestrante e Consultor Empresarial

Portfélio integrado de conteudos para desenvolvimento de liderancgas,
performance comercial, relacionamento, geragao de valore Contetdo direto.

resultados. Proyoca~gao pratlca:
Aplicacao corporativa.
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VISAO GERAL

Um portfolio. Dois eixos de desenvolvimento. ROBERTOV 1/

Conteudos pensados para provocar reflexdo, ajustar postura e acelerar acdo dentro das

empresas.
Lideranca Vendas
. . . Para times comerciais, representantes e profissionais de
Para equipes, gestores e liderancas em ambientes de mudanca. . .
relacionamento com clientes.
] * Alguimia das Vendas
e Lider5.0

e Cacador de Negécios
e Conexdes que Vendem

* Representante que Gera Negocios
¢ Vender Valor

e Lider Hibrido
e Alta Performance & Protagonismo

Formato padrao: palestra corporativa - duracédo 1h15 - presencial ou online - sem investimento neste material
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LINHA LIDERANCA

Liderar hoje exige adaptacao, presenca e atitude. ROBERTOVLE

Trés conteudos complementares para fortalecer lideres em cenarios dindmicos.

Lider 5.0 Lider Hibrido Alta Performance
Mudancas aceleradas e novos perfis Adaptabilidade e lideranca em ambientes de Protagonismo, disciplina e responsabilidade
profissionais. transformacao. por resultados.

e Mentalidade de performance

* Inovacéo e tecnologia * Novas expectativas - FesmanssBiieaes fe g sl

* Equipes conectadas e exigentes * Resisténcia ao presencial « Consistancia

e Comunicagao assertiva * Fragilidade emocional S E e S G Ve fmaulsie et
* Feedback e foco no resultado e Atitude de lideranca

resultados

Formato padrao: palestra corporativa - duragéo 1h15 - presencial ou online - sem investimento neste material
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LINHA VENDAS

Vender melhor é construir valor antes da negociacao. FORERICIHNE

Cinco palestras independentes para fortalecer prospecc¢ao, relacionamento, valor e desenvolvimento de

mercado.
Resumo da linha Vendas

Alquimia das Vendas Cacador de Negocios Conexoes que Vendem
Quimica, engenharia e criatividade aplicadas as Atitude, leitura de mercado e ritmo comercial. Relacionamento, confianga e cadéncia comercial.
vendas.
e Mercado complexo e Ambiente e mercado * VVenda de valor
* [novacao e Conexdes ® Pequenas conquistas
e VVender valor ¢ Ritmo perfeito e Foco no resultado
Representante que Gera Vender Valor
Negocios

Estratégia e confianga na venda de servigos.
Do canal de pedidos ao desenvolvedor de mercado.

¢ VVenda de servigos
¢ Funil de vendas
e Gatilhos mentais

* Prospeccéo ativa
e Gestao da carteira
e Alinhamento comercial

Formato padrao: palestra corporativa - duragéo 1h15 - presencial ou online - sem investimento neste material
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FORMATO DE APLICAGAO

Estrutura objetiva para eventos corporativos. ROBERTOVILEL/

Todos os temas podem ser aplicados isoladamente ou combinados conforme o objetivo da

empresa.
Formato Aplicacoes Objetivo
Palestra corporativa com linguagem pratica e Encontros internos, convengodes, eventos de Gerar reflexao, ajuste de postura e agao
provocativa. vendas e programas de desenvolvimento. pratica.

¢ Duracéo padrao: 1h15

* Presencial ouonline e Lideranca e gestado de equipes ¢ Clareza de mensagem

e Conteudo expositivo com exemplos ¢ \/endas e relacionamento com clientes ¢ Provocacéao direta

aplicaveis * Representantes e canais comerciais e Conexao com arealidade do publico
e Adequacao ao publico e ao contexto da ¢ Alta performance e protagonismo e Foco em comportamento e resultado
empresa

Formato padrao: palestra corporativa - duracédo 1h15 - presencial ou online - sem investimento neste material
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PALESTRANTE

Roberto Vilela

Palestrante e Consultor Empresarial | CREA 42514-1

Engenheiro Quimico, pos-graduado em Administragcdo da Produgédo e com
formacédo em Governanga Corporativa para Empresas Familiares pelo IBGC.
Atua ha 30 anos em gestao de processos e estratégias industriais, gestaode
mercados, gestao de negocios e desenvolvimento de equipes comerciais.

Diretor Executivo e Comercial da Mega Empresarial, autor dos livros “Em Busca
do Ritmo Perfeito”, “Cacadorde Negdcios” e “Conexdes que Vendem”, além de
co-founderdo podcast O NOVO HUNTER.

ROBERTO\

Experiéncia corporativa

¢ Palestras, treinamentos e consultorias para empresas de
diferentes portes e segmentos

* Atuacado em vendas, liderancga, estratégia comercial, mercado e
alta performance

¢ Trabalhos com organizagées como Epson Brasil, Schneider
Electric, ABB, Cargill, Schulz, Semex Brasil, Camargo Quimica,
Prodaux Quimica, Grupo Elian, Grupo Breitkopf, Grupo
Concretiza, Altenburg, Haco, entre outras

Palestras corporativas para lideranca e vendas, com conteudo objetivo, provocativo e conectado a realidade dos negécios.
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Conteudo que provoca.
Mensagem que conecta.
Acao que movimenta.

PALESTRAS CORPORATIVAS | LIDERANCA & VENDAS

Roberto Vilela

Palestrante e Consultor Empresarial
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